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Wie du regelmasig Kundenanfragen
gewinnst und mit 3-4 Kunden im
Monat 10K und mehr verdienst!
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Du biet Texteria. . .

..liebst das Schreiben und hast dich selbststandig
gemacht, weil du frei und unabhangig sein wolltest.
Doch die Realitat sieht anders aus.

Statt entspannter Arbeitstage jagst du jedem Auftrag
hinterher, schreibst fur ein paar Cent pro Wort und
. hast das Gefuhl, nie genug zu verdienen.

‘ Kunden feilschen um Preise, Auftrage sind
unregelmaBig, und du fragst dich standig: Wo kommt
, der nachste Kunde her?

- ' Dabei wolltest du doch genau das Gegenteil: gut
bezahlte Kunden, faire Preise und die Freiheit, nur
noch fur Menschen zu arbeiten, die deine Arbeit
wertschatzen.

Doch stattdessen bist du gefangen im Hamsterrad,
nimmst jeden Auftrag an - egal wie schlecht bezahlt

- aus Angst, sonst gar nichts zu verdienen.

Und dann ist da noch dieses nagende Gefuhl:
»Vielleicht liegt es an mir?*

Vielleicht bist du einfach nicht gut genug. Vielleicht
sind SEO-Texte eben nicht mehr wert. Vielleicht muss
man sich einfach mit Dumpingpreisen abfinden.

Bullendt
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Es sind nicht deine Fahigkeiten, sondern dein Mindset, deine
Positionierung und deine Preisstrategie. In diesem Guide erfahrst du,
welche mentalen Hurden dich klein halten - und wie du sie
Uberwindest, um als SEO-Texterin 10K und mehr mit nur 3-4 Kunden
im Monat zu verdienen.
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O © ([ 4
1. Positonerung:
o [
Weg vom , Texter-flir-alles", hin zur Expertin

Wenn du versuchst, alles fiir jeden zu schreiben,
wirst du am Ende von niemandem als Expertin
wahrgenommen - und genau das ist der Grund,
warum du noch fur ein paar Cent pro Wort
arbeitest.

Schau dir erfolgreiche Texterinnen an, die
hochpreisige Kunden gewinnen. \¥/as fallt auf?

Sie schreiben nicht einfach ,Texte". Sie sind
spezialisiert — entweder auf eine bestimmte
Branche oder auf einen spezifischen Nutzen.

Warum ist das wichtig? Weil Kunden keine Texter
suchen - sie suchen Lésungen fiir ihre Probleme.
Ein Finanzunternehmen will jemanden, der sich mit
Fachbegriffen und Compliance auskennt.

Ein E-Commerce-Shop braucht jemanden, der
Conversion-starke Produkttexte schreibt.

Wenn du deine Spezialisierung findest, kannst du
nicht nur hdhere Preise verlangen, sondern wirst
automatisch als Expertin wahrgenommen. Und
Experten werden nicht gefragt, ob sie ,noch ein
bisschen gunstiger gehen®. Sie setzen ihre Preise
fest — und die richtigen Kunden zahlen sie.

Also: Wofir willst du als DIE Expertin bekannt sein?




2. Dewm USP:

Was macht dich einzigartig?

\W¥arum sollte ein Kunde 3.000 € oder mehr
fur deine Texte zahlen, wenn er auf jeder
Texter-Plattform jemanden findet, der
dasselbe fur einen Bruchteil verlangt?

Die Antwort ist einfach: Weil du nicht
vergleichbar bist.

Die groBte Falle fur Texterinnen ist, dass sie
sich wie alle anderen positionieren: ,Ich
schreibe SEO-Texte, die gut ranken und gerne
gelesen werden.”

Klingt nett — aber das sagen Tausende. Warum
sollte jemand ausgerechnet dich buchen?

Was macht dich anders als andere?

Welche konkreten Ergebnisse erzielst du
fur deine Kunden?

Welche Methode oder Herangehensweise
hast du, die einzigartig ist?

Also: Was macht dich einzigartig?
Finde es heraus - und kommuniziere
es in jedem Verkaufsgesprach, auf
deiner Website und in deiner
Akquise. Hochpreisige Kunden
buchen keine Texte - sie buchen
einzigartige Ergebnisse.
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3. Hochpreisi
Kuudon aunziehen:

Billigkunden konsequent aussortieren

Hor auf, dich mit Kunden abzugeben, die um jeden Cent feilschen oder denken, dass
ein guter SEO-Text ,nicht mehr als 50 € kosten sollte”. Diese Kunden sind nicht deine
Zielgruppe - sie sind dein groBtes Hindernis auf dem Weg zu einer profitablen
Selbststandigkeit.

Die harte Wahrheit: \Wenn du weiterhin fur Billigkunden arbeitest, wirst du nie
hochpreisige Kunden anziehen. Warum? Weil du die falsche Energie aussendest. \Wer

immer fur Dumpingpreise schreibt, signalisiert: ,Ich bin eine gunstige Texterin." Und
genau das wirst du dann auch bleiben.

Deshals

Billigkunden bewusst aussortieren!

Kunden, die nicht zu dir passen:

X Wollen den Preis driicken

X Sehen Content nur als Kostenpunkt, nicht als Investition
X Verstehen den Wert von SEO nicht

X Haben keine langfristige Strategie
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Hochpreisige Kunden, die
du anziehen willst:
Sehen Content als Investment

Wollen mit Experten arbeiten, nicht mit
Billiganbietern

Verstehen, dass Qualitat inren Preis hat

Sind langfristig an Zusammenarbeit
interessiert

Hochpreisige Kunden findest du NICHT in
Facebook-Gruppen voller Dumping-
Auftrage oder auf Plattformen wie Fiverr
oder Textbroker.

Du findest sie auf Linkedln, in Business-
Netzwerken, durch einen starken
Markenauftritt (deine Website) und
Empfehlungen.

Setze klare Standards fur deine Preise -
und arbeite nur noch mit Kunden, die sie

zahlen. Du bist kein Billiganbieter.

Also hor auf, dich wie einer zu verhalten.
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4. Ewe Starke
Marke aafémfe« :

Kunden mussen dich
als Investition sehen

Hochpreisige Kunden zahlen nicht einfach fur
Texte - sie zahlen fur die Ergebnisse, die du fur
sie erzielst. Und damit sie bereit sind, 3.000 €
oder mehr fur einen Auftrag auszugeben,
mussen sie dich als Investition sehen - nicht als
austauschbare Dienstleisterin.

Die gripte Hirae?

Viele Texterinnen bleiben unsichtbar. Sie haben keine starke Marke, kein klares Profil, keine Prasenz,
die sofort vermittelt: ,Ich bin eine Expertin, die deinem Business echten Mehrwert liefert.”

Was wacht eine starke Marke aus?

1. Eine professionelle Website mit klarer Positionierung

e Kein Sammelsurium aus ,Ich schreibe alles fur alle”
e Klare Botschaft: Fur wen bist du die perfekte Losung?
e Case Studies oder Referenzen, die beweisen, dass du Ergebnisse lieferst
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2. Sichtbarkeit durch Experten-Content

* RegelmaBige Linkedln-Posts, die dein Wissen zeigen
* Blogartikel, die deine Kompetenz unterstreichen
e Gastartikel, Interviews oder Webinare in deiner Branche

3. Konsistenz in deiner AuBenwirkung

e Einheitliche Sprache & Positionierung in allen Kanalen

o Klare, selbstbewusste Preisgestaltung (kein ,ab 150 € pro Text", sondern
Premium-Angebote!)

e Kundenstimmen & Erfolge, die zeigen, dass du dein Handwerk beherrschst

Fazlt-

Hochpreisige Kunden kaufen nicht einfach Texte - sie investieren in einen Experten,
der ihnen WWachstum bringt. Baue eine starke Marke auf, die genau das vermittelt -
und du wirst nie wieder erklaren mussen, warum deine Preise ,so hoch® sind.

5. Precuiucu-Augebote
Statt Wortorelse

Verkaufe Pakete mit echtem Mehrwert

Wenn du deine Texte immer noch nach Wortpreisen verkaufst, sabotierst du dich
selbst. Warum? Weil hochpreisige Kunden nicht nach ,,\Wértern* bezahlen - sie
bezahlen fiir Ergebnisse.
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Kunden ist es egal, ob ein Text
500 oder 1.500 Worter hat.

Was s wteresswrt ot
Bringt mir dieser Text mehr Umsatz?

Hilft er mir, meine Marke zu starken?

Rankt er auf Google und bringt mir neue Kunden?

Deshall

Raus aus dem Wortpreis-Denken -
rein in Premium-Pakete!

SEO-Content-Paket fur
Coaches & Berater - 4
Blogartikel + Keyword-
Strategie fur 4500 €

Conversion-optimierte
Landingpage - inklusive
Copywriting & psychologischen
Triggern fur 3.500 €

Content-Marketing-Paket
fur Onlineshops - 10
verkaufsstarke Produkttexte +
SEO-Analyse fur 5.000 €



Der Cloy?

Du wirst nicht mehr mit Billigtextern
verglichen, weil du etwas anbietest, das
niemand so macht.

. . qf, . W
Hochpreisige Kunden zahlen fur Lésungen;;" po
- nicht fur eine Wortanzahl. Erstelle 5 gt

Angebote, die echten Mehrwert liefern, und )
deine Preise werden nicht mehr hinterfragt.

6. Hochpreisige

(ohne Angst,

Verkaufsgesprache fiitren it zisein

Einer der groBten Mindfucks vieler Texterinnen:
+~Was, wenn der Kunde mich zu teuer findet?"

Deuktehter #4: (O N Wakrhert-

Du verkaufst einen Text. Du verkaufst ein Ergebnis, das
dem Kunden Umsatz, Sichtbarkeit
oder neue Leads bringt.
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Wenn du in Verkaufsgesprachen unsicher
bist oder dich fur deinen Preis rechtfertigst,
verliert der Kunde das Vertrauen in dich.
Selbstbewusstsein ist der Schliissel.

Wie du dein
Verkaufsgesprach fuhrst:

1. Starte mit den Zielen des Kunden
- nicht mit deinem Angebot

Statt direkt Uber deinen Preis zu sprechen,
frage:

. Was wollen Sie mit Inrem SEO-Content
erreichen?”

,Welche Rolle spielt Content aktuell in
lhrer Strategie?"

,Wo verlieren Sie potenzielle Kunden auf
lhrer Website?"

Warute?

So bringst du den Kunden dazu, sein
Problem selbst zu erkennen - und du
prasentierst dich als Losung.
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2.. Verkaufe das Ergebnis,
nicht den Text

Faleeh:

,Ich schreibe fur Sie eine Landingpage
mit 1.000 Wortern.”

3. Preis nennen - ohne
Rechtfertigung

Sage deinen Preis selbstbewusst und
schweige. Wer den Preis als Erstes
bricht, verliert.

5. Einwand: ,Das ist aber teuer!"

Dewe Autwort:

,Teuer im Vergleich zu was? Wie viel
Umsatz entgeht Ihnen aktuell, weil
lhre Website nicht konvertiert?

Fazt

Hochpreisige Kunden bezahlen fur Mehrwert. Wenn du das im Gesprach klar
machst, sind 3.000 € kein Hindernis - sondern eine logische Investition.
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7. Sichtbarkeit &
Experfenstatus aufbauen

- regelmaBig Content liefern

Niemand zahlt 3.000 € oder mehr fiir einen Text,
wenn er dich nicht kennt. Hochpreisige Kunden
arbeiten mit Experten, nicht mit irgendwem, der
zufallig SEO-Texte schreibt.

Und Expertenstatus kommt nicht von selbst - du
musst ihn dir aufbauen.

Die Wanrneit

Wenn du nicht sichtbar bist, existierst
du fur deine Wunschkunden nicht.
Und wenn du nicht existierst, wirst
du auch nicht gebucht.
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S0 Gaustdu Aeine
Sichtbarked gezielt auf

1. Werde auf Linkedin aktiv

* Teile regelmaBig Beitrage tber SEO, Content-Strategie und Copywriting
* Positioniere dich als Problemldserin, nicht als ,Texterin, die alles kann®
e Baue ein Netzwerk auf - kommentiere bei Entscheidern und potenziellen Kunden

2. Nutze deinen eigenen Blog oder Gastartikel

e Schreibe SEO-starke Artikel Giber die Probleme deiner Zielgruppe

e Platziere dich als Expertin durch Gastartikel in relevanten Magazinen oder Blogs

e Case Studies verodffentlichen: Zeige, wen deine Texte Kunden erfolgreich
gemacht haben

3. Podcasts & Webinare: Zeig dich als Expertin

e Werde Gast in Podcasts deiner Branche
e Halte Webinare oder Live-Sessions Uber SEO & Content-Marketing
* Nutze Instagram oder LinkedIn Live, um Tipps zu teilen

4. Dein Personal Branding muss sitzen

* Hochwertige Website mit klarer Positionierung
* Profibild & einheitliche, professionelle AuBendarstellung
* Keine langweiligen ,Ich biete alles“-Texte, sondern klare USPs
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Faz(t:

Hochpreisige Kunden buchen dich nicht Gber
Jobportale - sie kommen auf dich zu, weil du
als Expertin sichtbar bist. Deine Aufgabe? Raus
aus der Unsichtbarkeit, rein in die Sichtbarkeit.

Kunden mussen dich
als Investition sehen

. Precudinin-Kunden
qezitlf aungprechen -

SEO auf hohem Niveau

Hochpreisige Kunden warten nicht auf dich. Sie suchen aktiv nach Experten, die
ihnen helfen, mehr Umsatz, bessere Sichtbarkeit und echte Ergebnisse zu
erzielen. Aber: Diese Kunden sind nicht in Facebook-Gruppen unterwegs, sie
buchen keine 5-Cent-Wort-Texter - sie suchen Profis, die wissen, was sie tun.

Dw Lo'imay?

Du musst strategisch sichtbar werden, sodass sie DICH
finden. Und das geht mit SEO auf hohem Niveau.
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So-z2ienet du Precudinte-
Kunden wd-SEOQ au:

1. Deine Website muss Premium-SEO bieten

Optimiere deine Seiten gezielt fur hochpreisige Keywords

Statt ,gunstige SEO-Texte" ,SEO-Texter fur Finanzunternehmen®
Statt ,Texte schreiben lassen® ,Conversion-optimierte Landingpages erstellen®

Klare Positionierung: Deine Website muss auf einen Blick zeigen,
dass du eine Expertin bist — nicht irgendeine Texterin

2. Blogartikel mit gezieltem High-Value-SEO

Schreibe Blogartikel, die Entscheider ansprechen, nicht Hobby-Blogger

Beispiel:
Schwach: ,Was sind SEO-Texte?" (zieht Anfanger & Billigkunden an)

Stark: ,Wie Finanzunternehmen mit SEO-Texten hochpreisige Kunden
gewinnen’

3. Linkedln + SEO: Die perfekte Kombination

* Poste regelmaBig uber SEO-Strategie, Content-Marketing und Conversion-Optimierung
e Nutze deine Blogartikel fur LinkedIn-Posts, um deine Expertise zu zeigen
* Vernetze dich mit Entscheidern und baue dein Netzwerk strategisch auf
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4. Direct Outreach:
Hochpreisige Kunden
direkt ansprechen

e Suche gezielt Unternehmen, die
hochwertige SEO-Texte brauchen

e Schreibe klare, nutzenorientierte
Nachrichten

Beispwt:

,Hallo [Namel], ich habe gesehen, dass lhr
Blog wenig organischen Traffic generiert.
Ich helfe Unternehmen wie lhrem, mit SEO-
optimierten Artikeln stabile Google-
Rankings und qualifizierte Leads zu
erzielen. Wollen wir mal daruber
sprechen?”

Fazlf

Hochpreisige Kunden buchen keine ,SEO-
Texte" - sie buchen Losungen fur ihr
Business. Nutze gezieltes SEO & Direct
Outreach, um diese Kunden zu dir zu
bringen.
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9. Kundewerleouisse
jperfektionieren -

damit Kunden begeistert
weiterempfehlen

Hochpreisige Kunden erwarten mehr als nur einen
gut geschriebenen Text. Sie erwarten ein
professionelles, reibungsloses Erlebnis - von der
ersten Kontaktaufnahme bis zur finalen Lieferung.

Und genau hier kannst du dich von anderen
Texterinnen abheben. Denn wahrend viele Freelancer
nur ,abliefern”, sorgst du dafur, dass deine Kunden
sich betreut, verstanden und professionell
begleitet fuhlen - und dich am Ende begeistert
weiterempfehlen.




2. Schnelle, professionelle Kommunikation

e Reagiere schnell und klar - Hochpreisige Kunden hassen Warterei
und Unsicherheit

e Halte sie auf dem Laufenden: ,lhr Text ist im Feinschliff und wird am
Donnerstag geliefert.”

* Biete regelmaBige Updates, um Vertrauen zu starken

3. Hochwertige Prasentation deiner Arbeit

¢ Ein Word-Dokument mit einem unformatierten Text? No-Go!

* Nutze PDFs mit Branding, eine durchdachte Struktur und eine
Erklarung, warum du bestimmte Elemente gewahlt hast

e Zeige dem Kunden nicht nur den Text, sondern auch die strategische
Bedeutung dahinter

4. Ergebnisse sichtbar machen

* Tracke die Performance deiner Texte (Google-Rankings, Traffic-Steigerung,
Conversion-Optimierung)

» Schicke nach ein paar Wochen eine Erfolgsnachricht: ,Ihr Blogartikel rankt
jetzt auf Platz 3 - erwarten Sie bald mehr Traffic!“

e Zeige, dass deine Arbeit echte Ergebnisse bringt
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5. Kunden in langfristige Partner verwandeln

* Frage aktiv nach, ob sie weitere Texte oder eine
langfristige Zusammenarbeit brauchen

* Entwickle Retainer-Angebote (,Jeden Monat 4
Blogartikel + SEO-Optimierung fur 3.500 €")

o Zufriedene Kunden buchen immer wieder - wenn du
sie gut betreust!

Fazlf

Eine exzellente Kundenerfahrung fuhrt zu mehr
Folgeauftragen, Premium-Empfehlungen und
einem stabilen, hochpreisigen Business.

Kunden, die sich wertgeschatzt und professionell
betreut fuhlen, kommen nicht nur wieder - sie
erzahlen auch anderen von dir.
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10. Lavgfrict
Kundleubeziehuugen auftauen

- statt standig Neukunden suchen

Stell dir vor, du musstest nicht jeden Monat neue Kunden akquirieren, weil deine
Bestandskunden regelmaBig bei dir buchen. Genau das ist der Schlussel zu einem
stabilen, 5-stelligen Business: Langfristige Kundenbeziehungen statt standiger
Neukunden-Akquise.

Viele Texterinnen denken, ihr Job endet, sobald ein Auftrag abgeschlossen ist. Falsch.
Der eigentliche Wert entsteht erst, wenn ein Kunde immer wieder mit dir arbeitet -
ohne, dass du ihn standig Uberzeugen musst.

So- baust du langfrist
Kundlenbeziehungen auf-

1. Biete Retainer-Modelle an

e Statt nur Einzelauftrage anzunehmen, entwickle Abo-Modelle fiir deine Kunden:
v ,SEO-Content-Paket: 4 Blogartikel pro Monat fur 3.500 €°
V¥ ,Monatliche Landingpage-Optimierung & Conversion-Tracking fur 4.000 €"

e So sicherst du dir fixe, planbare Einnahmen - und dein Kunde bekommt
konstant wertvollen Content.
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2. Halte regelmaBigen Kontakt -
auch nach dem Auftrag

* Viele Texter melden sich erst wieder, wenn sie neue Auftrage brauchen - falsch!

e Schicke Erfolgsupdates: ,Ihr Blogartikel rankt jetzt auf Platz 2!

* Biete neue Optimierungen oder zusatzliche Inhalte an: ,Brauchen Sie weitere
Landingpages fur Ihr neues Produkt?*

3. Mache dich flur den Kunden unersetzlich

e Liefere nicht nur Texte - denke strategisch mit.
e Gib Impulse fur neue Content-ldeen oder Verbesserungen.
* Sei nicht nur eine Dienstleisterin - werde zur wertvollen Beraterin.

4. Biete Upgrades & Folgeangebote an

e Hast du einmal einen Kunden Uberzeugt, frage nach weiteren Projekten:
,Haben Sie schon uber eine Blog-Strategie nachgedacht?”
,Wollen wir gemeinsam lhre Landingpages optimieren?"

5. Arbeite mit Premium-Kunden, die langfristig investieren

e Einmal-Kunden, die nur einen billigen Blogartikel wollen? Nicht dein Fokus.
* Hochpreisige Unternehmen investieren langfristig in Content - das sind deine
Wunschkunden.

Fazlt-

Der einfachste Weg zu konstanten 5-stelligen Monaten? Kunden binden, statt
standig neue suchen. Wer mit dir regelmaBig arbeitet, spart sich die Suche nach
neuen Textern — und du sicherst dir ein stabiles, profitables Business.
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Dein Weg 2ur erfolgreichen SEO-Texter i

Erfolg als SEO-Texter’in kommt nicht Gber Nacht - doch mit den richtigen
Strategien, kontinuierlicher Weiterbildung und einer klugen
Herangehensweise kannst du dir eine erfullende und profitable
Selbststandigkeit aufbauen.

Die groBte Herausforderung ist oft nicht das Schreiben selbst, sondern die
Umsetzung eines strukturierten Plans, der dich von der Idee bis zur
erfolgreichen Akquise deiner Wunschkunden fuhrt.

Vielleicht kennst du das Gefuhl, von all den Méoglichkeiten Uberwaltigt zu sein.
Du hast das Potenzial, aber dir fehlt der konkrete Fahrplan?

Du fragst dich, wie du an Kunden kommst, deine Preise selbstbewusst setzt
oder wie du SEO wirklich in der Tiefe beherrschst? Genau hier setzt
mein 1:1 Mentoring ,Werde SEO-Texterin" an!
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Detu personlicher
Shorteut zuwm Erfoly

— mein 1:1 Mentoring fir WA ey
angehende SEO-Texterinnen o gt T T
In meinem exklusiven 12-Wochen-Mentoring ‘ :::-."'L‘.,
begleite ich dich Schritt fGr Schritt in deine : ﬁ 3
erfolgreiche Selbststandigkeit als SEO- SRS

Texterin. SRR L

Statt dich alleine durch Trial & Error zu :
kampfen, erhaltst du einen klaren, X Bt .
strukturierten Plan - mit personlicher They '

Unterstutzung, bewahrten Strategien und
wertvollen Abkurzungen, die dich schneller
an dein Ziel bringen.

h}(rwérwfm/
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Was du aus Adew
Meutoring witulimist:

 Klarheit Uber dein Angebot und deine Positionierung, damit du von
den richtigen Kunden gefunden wirst.

J Tiefgehendes SEO-Wissen, das dich von anderen Texterinnen abhebt
und deine Texte fur Suchmaschinen und Leser unschlagbar macht.

V Strategien zur Kundengewinnung, damit du nicht standig nach
Auftragen suchen musst, sondern angefragt wirst.

v/ Unterstutzung beim Pricing, damit du faire Preise verlangen kannst -
ohne Zweifel oder Angst, Kunden zu verlieren.

 Praxisnahe Ubungen und direktes Feedback auf deine Texte und dein
Business-Konzept.

 Eine klare Roadmap, die dich Schritt fur Schritt zu einer nachhaltigen
und erfullenden Selbststandigkeit fuhrt.

 Zugang zu einer exklusiven Community mit anderen ambitionierten
Texterinnen, die sich gegenseitig unterstutzen.
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Trage Alich jetet auf die Warteliste ein!
Da mein Mentoring nur fur eine begrenzte Anzahl an Teilnehmerinnen

verfugbar ist, sichere dir jetzt einen Platz auf der Warteliste!

So erfahrst du als Erste, wenn die nachste Runde startet -
und erhaltst exklusive Boni nur fur Wartelisten-Mitglieder.

Melde dich jetzt an und mache
deine Leidenschaft zum Business!

Hier geht's zur Warteliste.

Ich freue mich darauf, dich auf deinem Weg
zur erfolgreichen SEO-Texterin zu begleiten!
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